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DZIEN 2:

Co robic, a czego nie robic,
prezentujgc oferte?
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DZIEN 2: Co robi¢, a czego nie robi¢, prezentujgc oferte?

1. Jak obecnie prezentujesz swoja oferte klientom?

2. Uzupetnij tabele:

Co dziata dobrze, w procesie Co jest do poprawy w procesie
prezentowania oferty? prezentowania oferty?
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DZIEN 2: Co robié, a czego nie robié, prezentujgc oferte?

3. Co doktadnie z LIVE #2 wdrozysz w prezentowaniu oferty?

4. Napisz 3 najwazniejsze kroki, ktore wykonasz, aby zwiekszy¢
skutecznos¢ prezentowania oferty:

KROK 1
KROK 2

KROK 3
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